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致敬在日华人企业家叶警春！她把公司的 26 万个口罩全部捐赠给中国武汉！ 

原创  关西华文君  日本关西华文  2 月 4 日(2020 年)  

“口罩告急！” 

“医用 N95 口罩、医用一次性口罩全面告急！”  

自中国武汉发生重大新型冠状病毒肺炎疫情以来，无论是疫情发生地武汉，还是其他受到波及的各个省市；

无论是医院，还是各个单位和普通民众，最紧缺的物资之一，可以说就是口罩！  

 

作为与中国一衣带水的邻居日本，从疫情发生后，不

仅日本国家，也包括与中国相关省市结好的日本各县

市也纷纷向中国施以援手，捐赠了包括口罩在内的各

种急需物资；而在日华人华侨，更是在这其中发挥了

巨大作用，纷纷动员起来，捐款捐物，采购口罩等医

用物资支援武汉。 

 

日经新闻网报道称“日本口罩严重缺货” 

 

但是，巨量的抢购，以及日本也发现和确诊了新型冠

状病毒肺炎的病例，已经使日本全国也陷入了口罩告

急的状态。2 月 4 日，“日经中文网”以《日本口罩

严重缺货》为题目，介绍了“受在中国发生的新型冠

状病毒感染的肺炎蔓延影响，日本国内的口罩和杀菌

用品严重缺货”的状态。并描述说，“在东京都内的

便利店，空空的货架上写着‘缺货中’的提示语。” 
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日本东京，排队买口罩的人群 

 

然而就在同一天，日本《关西华文时报》总编丛中笑

与日本再生资源企业联合总会副会长兼秘书长李佳

宝一道，却在 2 月 3 日晚连夜从大阪出发，开着大货

车赶到了位于东京附近的群马县，准备提取 26 万个

捐赠给中国武汉的 N95 口罩！ 

这 26 万个口罩的捐赠者，正是在日华人企业家叶警

春女士！ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

叶警春正在接受《关西华文时报》专访 

 

2 月 4 日，在位于群马县自己公司的货场，叶警春接

受了日本《关西华文时报》总编丛中笑和随行记者的

现场采访。就让我们从这位成功的在日华人企业家的

成长和发展说起吧 

  

在日本创业的起步，跟中华传统文有关 

  

叶警春，来自中国经济最发达的地区之一、同时也是

浙江省第二大城市宁波，她笑称自己是“土生土长的

宁波人”。上世纪 80 年代末，叶警春从后来升格为

宁波工程学院的当地一所大专化工专业毕业。不过，她的第一份工作跟自己的专业并无关系，而是进入到

一家广告公司，办起了一份“宁波市场报”。但正是这份工作，培养了她敏锐的市场意识，助力了她后来在

日本的事业，并且跟她所学的专业相关。 

由于自己的一个表哥当时在日本留学，叶警春工作后，就跟同龄的表妹来过几次日本。在对比了当时中国

与日本的情况，看到了中间的巨大差距后，叶警春就做出了赴日本留学的决定。1995 年，叶警春正式来到

日本，先在东京一所语言学校就读，后来又进入到一所专科学校学习编织专业。1999 年，叶警春从学校毕

业后，继续留在日本就职，先进入到一家保险公司，后来又为一家专门贩卖茶饮料的公司专门维护自动贩

卖设备。 



 

叶警春在日本的创业与中国传统文化有关 

 

而叶警春在日本的创业，说起来却与中国传

统文化紧密相关。2001 年，叶警春成立了自

己的贸易公司，并在同时也认识了一家私人

博物馆的馆长。这位馆长的展品里面，其中

有中国历史上著名的人物——专门捉鬼的

钟馗！他需要大量的、不同形态的钟馗的雕

像和各种各样的钟馗捉的“鬼”的形象。以

前这样的业务是台湾人承接，再拿到大陆找

人雕刻。这位馆长就问叶警春能不能在中国大陆直接找人雕刻。叶警春虽然是中国人，却只是耳闻过钟馗

的名字，没想到更详细的故事，竟然是在日本听日本人说的。她在佩服日本人对中国传统文化了解之深的

同时，一口答应了下来，并回到中国国内，跟自己的父亲东奔西跑，顺利地找到了雕刻师傅，完成了自己的

第一单业务。这个展览当时在日本也引起了轰动。 

 

与此同时，叶警春在替中国国内企业来日本洽谈业务担任翻译时，也了解到了再生资源产业的巨大商机。

她回到家乡宁波后更是发现，原来宁波的慈溪市正是中国有名的塑料城，急需各种塑料原料。原本就学化

工专业的叶警春凭着自己敏锐的市场意识和专业能力，进一步考察之后，又开始涉足塑料制品的原材料领

域，从日本为慈溪的塑料企业提供原料。 

就这样，叶警春在日本站稳了脚跟，事业越做越顺。  

  

作为投资人，扶持在日青年企业家的成长 

  

在事业发展的同时，叶警春接触到了大量打算或正在日本创业的年轻人，他们多数是留学毕业后留在日本

发展，处于起步阶段，无论是资金还是经营能力、人脉关系，都比较欠缺。  

由于大家做的都是同一领域，业务之间互相有来往。有时就会有人提出：“叶总，能不能借一笔钱周转一

下？”在听到这样的请求时，叶警春既没有拒绝也没有马上答应，而是先询问和了解了具体的情况。原来，

这其中大部分是经营过程中流动资金短缺的问题。叶警春就想，单纯地借钱并不是办法，但既然彼此有业

务关系，可以采取提前支付货款或者是先供货给对方的办法，来解决对方的实际问题。她心里想到的是：每

个人事业起步都不容易，如果这时候有人能够扶助他们一把是最好的。 

 

李佳宝与叶警春 

 

叶警春于是决定，自己就来做那个的扶持者。她从业务交流的过程中，看看哪些是富有朝气、勇于开拓、人

品一流的年轻人。有的，她向他们提前支付货款，有的则是先把货给了对方。在完成正常的手续后，她从来

没有催过赶紧交货或者还钱。这样的信赖和对待方式，也让那些得到她的扶持和帮助的年轻企业家感激不

尽，大多数都会尽力去把业务做好，以回报这位给自己以无限信赖的恩人。  

 



叶警春的公司位于日本群马县的货场 

 

叶警春说，我跟这些年轻企

业家的交往，都是看彼此交

流时的感觉，看缘分。“我们

是以善对人，相信他也不会

反过来对我们不善；真的发

生什么问题，我们也不会跟

你计较，但也不会再跟你做

生意了。而如果你反过来咬

人一口，当然我们肯定是要

反驳和按法律办事的。毕竟

我这里既不是银行，也不是

慈善家。在日本做生意，诚信、

信用本来就是最重要的。相互信任，才可以持续把生意做下去。” 

扶持和帮助年轻的企业家，也让叶警春的事业有了更多拓展。目前，除了塑料领域，她的业务范围

还涉及到了能源和太阳能。 

 

  

国难当头，把公司的 26 万个

N95 口罩全捐给武汉 

  

说到捐赠 26 万个 N95 口罩的

事情，叶警春说，自从中国武

汉发生了新型冠状病毒肺炎

疫情之后，自己一直关心着中

国国内，天天都在看电视看报

纸，既关心武汉，也牵挂自己

的家乡和家乡的亲人，有时间

就会打电话给国内的家人和

亲戚朋友们。 

她说：“我觉得，我自己能够

有什么精力和能力，就提供什

么样的帮助吧。因为我确实也

没有办法回宁波去帮助。” 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

叶警春正在搬运用于捐赠的口罩 

 

正是本着对武汉的关心，叶警春

正式决定，把自己原来从中国订

制、已经存放在日本位于群马县

自己公司货场的 26 万个口罩，

如数捐给中国武汉正在为控制

疫情而奋斗的一线医务人员！ 

叶警春透露说，这是在疫情发生

之前，自己在中国厦门订制出口

到日本的。“现在，我不卖了，

别人出再多的钱我也不卖，就把

这些口罩捐献给武汉。”在与日

本再生资源企业联合总会副会

长兼秘书长李佳宝联系和约好

后，由李佳宝亲自开着大货车上

门取货和办理发往中国武汉的物流。 

 



叶警春的大爱，值得所有人向她致敬！ 

 

在眼下，普通口罩的价格都已经

翻了 10 倍，每一个达到 5000 日

元并且无货的状态！26 个万 N95

口罩如果用于哪怕是正常价格

的销售，也不知道将产生多少的

利润！ 

在日华人企业家叶警春所展现

出的如此惊天动地的大爱，值得

所有人向她致敬！ 

 

 


